
Las 7 fases de la operativa de los Txitx@rrosinfo 

 

 

 

PRIMERA FASE: BÚSQUEDA DE LA PRESA 

 

Localizan qué valores son propicios para “la faena”. Siempre valores de pequeña capitalización, 

muy volátiles y fácilmente manipulables. Preferiblemente en quiebra o casi en concurso (estos 

por ejemplo, ya los reventaron antes de quebrar: LA SEDA, SERVICE POINT, SNIACE, REYAL 

URBIS). Necesariamente deben tener un volumen bajo y controlable, porque si no sería 

imposible poner en práctica la operativa. 

 

Los valores habituales y más usados son: 

AMPER, VOCENTO, MONTEBALITO, FERSA, TAVEX, TECNOCOM, C. PORLAND, REALIA, PRIM, 

URALITA, G. SAN JOSE, VERTICE, BIOSEARCH, GALQ, NATRA, LINGOTES, ZELTIA, NICOLAS 

CORREA y últimamente ERCROS, RENO MEDICI, URBAS Y QUABIT. 

 

También juegan a ser gestores serios con valores del tipo FCC, ARCELOMITTAL o IBERDROLA, 

pero sólo es “para aparentar”. Todo fachada (en esos valores que no pueden manipular creo 

que ni tan siquiera se atreven a entrar, aunque podría ser, y con poco capital) 

 

 

 

 

SEGUNDA FASE: PREPARACIÓN DEL TERRENO 

 

Bajan la cotización del valor elegido como “presa” (ellos saben hacerlo, no es difícil) y pueden 

hacerlo, aprovechando la “fase durmiente” de un valor (volumen mucho menor del habitual). 

 

 

 

 

TERCERA FASE: COMPRAN ELLOS “SÓLAMENTE” 

 

Una vez “hundida” la cotización del valor, empieza la fase de acumulación, pero poco a poco y 

sin hacer ruido, en pequeños paquetes, día tras día para no subir demasiado el precio de la 

cotización en esta fase de compra. 

 

Una vez compradas las acciones que estiman convenientes, empieza la siguiente fase: 

 

 

 

CUARTA FASE: SUBIDA FICTICIA DEL PRECIO 

 

Van haciendo compras de acciones, la mayoría son las que ellos mismos ponen a la venta, 

subiendo el precio de la cotización. En muchas ocasiones hacen compras de 1 sola acción para 

subir el precio y van quitando posiciones falsas de venta y de compra, subiendo ambas 

constantemente para “revalorizar la cotización”. 

 



QUINTA FASE: AVISAN A SUS SUSCRIPTORES DE PAGO 

 

Mediante mensajes de texto a los suscriptores “VIP” (previo pago de una cuota mensual), 

avisan de que “van a comprar” un determinado valor al precio actual (mínimo con una 

cotización entre un 5 y 10% sobre el precio al que ellos ya compraron antes y aquí empieza la 

primera fase de ganancias para estos trileros). 

 

 

 

SEXTA FASE: AVISAN A LOS QUE ESTÁN “EN COLA” PARA HACERSE SUSCRIPTORES DE PAGO 

 

De igual forma, avisan mediante SMS o correo electrónico a aquellos que quieren suscribirse 

pero que aún no son suscriptores, pero este aviso ya lleva 2 subidas en el precio (primera 

subida después de comprar ellos, y segunda subida, después de comprar los suscriptores de 

pago).  

 

Llegados a este punto, la cotización empieza a estar ya más elevada de lo normal para el que 

se atreva a entrar. Esta sería la segunda fase de ganancias. 

 

Cabe destacar que los de “la lista de espera” son necesarios para formar otra fase adicional, un 

escalón más para ellos y, por tanto, otra subida. La excusa es perfecta: “porque el cupo está 

completo por ahora”, lo que además les hace aumentar el “caché” (fíjate como están que no 

caben más suscriptores por ahora, que buenos son). 

 

 

 

ÚLTIMA FASE: AVISAN VÍA TWITTER A LOS SEGUIDORES “NO SUSCRIPTORES”  

 

Como es sabido, van dejando tweets en su página, primero de la intención de entrar a un 

valor, y después diciendo que entran y que compran a un precio (como podéis imaginar, ese 

precio lleva ya con esta, tres fases de subida previa para los que compran ahora). Y estos, 

directamente “son los que palman”. 

 

A la hora de vender, ocurre lo mismo y en el mismo orden: 

 

• Primero venden ellos 

• Después los suscriptores con la orden que ellos mismos les han dado. 

• Después de estos, venden los demás y cuando ya los precios están generalmente por 

debajo del precio de compra de los últimos que compraron. Y aquí es donde se quedan los 

“pillados”. 

 

Las acciones que compran primero los suscriptores, luego los que están a la cola para hacerse 

suscriptores y por último los seguidores de Twitter, son acciones que les están vendiendo ellos 

mismos, que compraron a un precio menor. Blanco y en botella. Negocio redondo. 

 

Y así se resume su operativa. Ahora eres libre de entrar en su juego o no. Pero luego no digas 

que no te avisaron. Y el dinero que manejan es el tuyo, ojo!!! 
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